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Vapenbroder
rustar for
bheredskap

LINKOPING
Tva vapenbroder fran kustartille-
riet grundade tillsammans bola-
get VSL Systems som utvecklat
databaserade verktyg for riskbe-
ddémning och krishantering.

Med hjalp av verktygen och av
flera experter starks kundernas
krisberedskap.

Vad hénder om alla som skoter fjérr-
varmen till en stad samtidigt insjuk-
nar i en pandemi? Vem gor vad om
skolan borjar brinna? Hur ska ett bo-
lag hantera ett daligt rykte som
sprids i medierna? Hur gor vi pa fo-
retaget for att trina en katastrofsitua-
tion? Fragorna tillhor vardagen for
Johan Jenvald och Magnus Morin.

Béada har doktorerat i dataveten-
skap vid Linkopings universitet och
bildade sedan tillsammans foretaget
VSL Systems, i dag med sju anstéll-
da och ytterligare sju experter knut-
na till sig.

”Av dessa fjorton har Gver hélften
doktorerat”, sdger Johan Jenvald, vd.

Bra beredskap

Enligt Johan Jenvald ar alla tdnkba-
ra scenarier for avvikande situatio-
ner majliga att 6verfora till de data-
baserade verktyg som ar VSL Sys-
tems produkt.

Maénga tror att de har bittre be-
redskap &n de faktiskt har, menar
han. Personalomsattning, struktur-
omvandlingar och en fordndrad om-
varld dr nagra av de faktorer som pé-
verkar hur bra beredskapen r.

Han tycker att medvetenheten har
okat i Sverige, sirskilt efter tsuna-
min, en katastrof 1angt bort som fick
stora foljdverkningar &ven har.

”D4 sdg man tydligt att forbere-
delse gor skillnad. Fritidsresor hade
en plan och de hade 6vat, vilket ock-
sé marktes”, sdger han.

Hot och riskanalyser

Hot- och riskanalyserna syftar till att
kunden ska veta vad det dr de méste
klara av att hantera. Via seminarier
och Gvningar trinas kunder i att
hantera en katastrofsituation.

Sedan négra ar har VSL Systems
foljt med gamla kunder for 6vning-
ar utomlands, exempelvis med For-
tum till Finland.

I dag gér dven systemen p export,
bland annat till Holland och Norge.
Om fem &r hoppas Johan Jenvald att
bolaget har samarbete med ett tiotal
konsultfirmor i Europa.

SARA BOHLIN
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UTVECKLAR KRISHANTERING.
Johan Jenvald och Magnus Morin.
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DET GAR BRA NU. Torsten Isaksson och Christer Laurén dger var sin halva av Irstaskap som tillverkar skap och kapor till pickuper och litta lastbilar. Den
kraftiga omsattningsdkningen gor att de tittar pa fler exportmarknader och dven nya mer miljovanliga material.
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Irstaskap har bra

skjuts i affarema

HALLSTAHAMMAR

Nar Vattenfall och andra storféretag
behodver skap och kapor till sina pickuper
och latta lastbilar sa dr det med stor sanno-
likhet Irstaskap, i Hallstahammar, som leve-

rerar dem.

Barai fjol 6kade Irstaskap sin omsattning
fran 13 till 30 miljoner kronor.

Omsittningen fortsitter att
oka. Siffrorna hittills i ar
overtréffar fjolarets.

”Vi har vuxit s pass myck-
etattdetborjar bli dags for att
g& mer pé export. Men sedan
ar fragan om vi har tillrack-
ligt med muskler for att klara
det sjilva”, sidger Christer
Laurén, som &ger halva Ir-
staskdp. Den andra halvan
ager hans kompanjon, Tors-
ten Isaksson.

Debada dgarna ér forsikti-
ga generaler och inte minst
Christer Laurén vet hur
snabbt konjunkturen kan
svinga. Han hade dgt foreta-

get i dtta ar nir marknaden
1991 plotsligt brakade sam-
man frén en dag till en annan.

Sambhall tog dver

Irsta Karosserifabrik, som
foretaget hette da, tvingades i
konkurs. Samhall kopte kon-
kursboet 1992 och tog upp
verksamheten igen. Christer
Laurén foljde med till Sam-
hall och dér larde han kinna
Torsten Isaksson.

Nar mojligheten att kopa
loss foretaget fran Samhall
dok upp 2003 sa slog Chris-
ter Laurén och Torsten Isaks-
son till.

Irstaskap

m Agare:

Christer Laurén
och Torsten Isaks-
son, 50 procent
vardera.

B Omséttning:
30 Mkr.

M Resultat efter
skatt: O.

M Anstéllda:

22 och planerar att
rekrytera 2—-3 per-
soner till.

Sedan kopet fran Samhall
har Irstaskdp haft en stadig
tillvaxt. Antalet anstédllda har
okat fran 9 till 22.

Nissan och Volvo Trucks ar
stora kunder och Vattenfalls,
Banverkets, Végverkets och
Fortums bilar dr utrustade
med just Irstaskaps produkter.

Under 2006 etablerade fo-
retaget en filial pa Tjorn.

”Det gor att vi bara ligger
100 meter frin en stor ut-
skeppningshamn vilket for-
stds dr en fordel om vi okar
exporten av skap och képor”,
menar Christer Laurén.

Sverige huvudmarknad
Sverige ar &n sa liange Irsta-
sképs huvudmarknad. Den
export man har gér framst till
Norge. En del skickas dven
till Estland och Danmark.
”Och vi ser stora mojliga
marknader i exempelvis
Tyskland, Spanien och Hol-
land”, sdger Christer Laurén.
Irstaskdp levererar sina

képor och skap antingen di-
rekt monterade pa bilarna el-
ler som byggsatser.

600 enheter per ar
Irstaskap bygger 600 enheter
om aret, anpassade efter om
de ska anvéndas till kylbilar
eller av snickare, elektriker,
malare, montorer och andra
yrkesgrupper.

Just nu arbetar foretaget
med att utveckla skip i nya
material.

”Det finns tva skal till det.
Dels gors skapen i dag oftast i
plast som ju baseras pa olja
dar priset stiger kraftigt. Dels
finns det miljoskal till atti stal-
let anvanda ett tribaserat ma-
terial”, sdger Christer Laurén.

I host kommer foretaget
att ha négra testbilar i gang
med skap tillverkade av well-
papp och board.

ROBERT OSTERLIND
robert.osterlind@di.se
08-57365618



